
FINANCE CONSEIL
Comprendre la banque d’aujourd’hui
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QUI SOMMES NOUS ?

Date de création : mai 2006
Effectif : 25 collaborateurs. 

Le cabinet est composé uniquement d’anciens cadres bancaires.
Chaque intervenant dispose d’une expérience  confirmée dans un 
établissement bancaire, sur les domaines des particuliers, des 
professionnels et des entreprises. 
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Notre Mission
Accompagner les dirigeants d’entreprises, dans leur recherche de 

financements bancaires.



NOTRE IMPLANTATION
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Quelques projets financés

Acquisition droit au bail FROMAGERIE
Acquisition d’une agence de 
communication
Création d’un garage PEUGEOT
Négociation contrat d’affacturage pour 
un grossiste en matériaux
Construction bâtiment d’exploitation 
Acquisition d’une société de 
construction
Reprise d’un portefeuille d’assurance
Création activité de négoce de produits 
électriques
Contrat de développement à l’export 
pour un liquoriste
Acquisition de parts d’un Hypermarché 



NOTRE ENVIRONNEMENT
Un monde bancaire en mouvement
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Propos dernièrement tenus par des dirigeants 
de banques

Président de CASA  : il y a une forte pression pour que les banques 
deviennent moins grosses et BALE III favorise les financements de marchés 
plutôt que d’intermédiation (source les échos)

Président de la BPCE :  Le financement de l’économie va se rapprocher du 
modèle américain » (La tribune 04/05/2012). La nouvelle règlementation 
bancaire de Bâle III va bouleverser le modèle actuel
En effet, elle impose aux banques d’augmenter massivement leur ratio de 
liquidités. Pour pouvoir accorder des crédits, elles devront posséder un 
niveau d’actifs liquides élevés.

Il considère que dans 3 ans l’économie réelle se financera à 50% sur les 
marchés contre 25% aujourd’hui.
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LES REFORMES BANCAIRES

BALE 3 (2010)
La notion des fonds propres du ratio MCDONOUGH est
redéfinie et ne concerne plus que le Core Tier One (capital
social et réserves). Quand COOKE imposait que ces fonds
propres « durs » représentent 2% de l’actif exposé, la nouvelle
réforme exige le passage à 7% en 2019.
La notation interne bancaire du risque crédit permettant la
pondération des actifs est également renforcée.

7

CONCLUSION
L’activité de crédit,  engendre des contraintes fortes pour les 

structures financières bancaires.  



Comment accéder au financement ?
Structurer sa demande (expliquer le projet, définir 
précisément les besoins et avec quels outils (Moyen terme, 
Court terme ?)
Définir la stratégie de présentation (recours au pool bancaire, 
choix des interlocuteurs, quid des délégations ?)
Avoir une communication claire avec ses partenaires sur nos 
attentes (gestion des délais, respect du porteur de projet) et 
les leurs (la gestion des flux, politique de partage du risque 
etc …)
Définir les contreparties acceptables et les clés de 
construction d’un vrai partenariat  ?
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MERCI POUR VOTRE ATTENTION
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